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Guido Hunke betreibt seit 2008 mit

seinem Team von fiinf Mitarbeitern in

der D-A-CH-Region folgende regionale
Wirtschaftsnetzwerke: Netzwerk Bodensee,
Netzwerk Ostschweiz, Netzwerk Schwaben,
Netzwerk Sachsen und das Netzwerk Thiringen
Kontakt: info@netzwerk-experten.com
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Stellen Sie sich auch mal folgende Fragen: Haben die Netzwerke, in denen ich aktiv bin, mir
bisher etwas gebracht? Hat sich meine Zeit gerechnet? Konnte ich bei Veranstaltungen neue Kontakte
knupfen und hieraus einen Nutzen ziehen? Das folgende Interview vom TOP-Magazin Bodensee Business
mit dem Netzwerk-Experten Guido Hunke gibt Ihnen konkrete Impulse und Anregungen und
unterstutzt Sie dabei, zukunftig erfolgreich(er) beim Netzwerken zu sein.

Herr Hunke, was gilt es zu beachten,

wenn man Netzwerke nutzen und in ihnen

erfolgreich sein will?

Auch beim Netzwerken lauft man ohne Ziel eher planlos
durch die Gegend. Bei der ,,Akquise® von neuen Kontakten
ist es wichtig, dass Sie strategisch und strukturiert vorge-
hen - analog wie beispielsweise bei der Planung und Ent-
wicklung von Geschiftsprozessen in IThrem Unternehmen.
Bestimmen Sie Ihre Ziele und Erwartungen: Was erwarten
Sie von Ihren Kontakten? Was wollen Sie konkret erreichen?
Bendtigen Sie einen vertrieblichen oder fachlichen Mehr-
wert? Entscheidend ist, dass Sie sich hieriiber im Vorfeld
klar werden und infolgedessen dann Ihr Vorgehen ausrich-
ten. Grundsétzlich aber gilt: Fangen Sie rechtzeitig an, Kon-
takte zu kniipfen, und beginnen nicht erst dann damit, wenn
Sie aus wirtschaftlichen Griinden darauf angewiesen sind.

Stichwort Pflege bestehender Kontakte

und Beziehungen: Was ist zu tun?

Das Halten Ihrer Kontakte ist zur Erreichung Ihrer Ziele
von gleich grofler Bedeutung wie die Phase des Aufbaus
Ihres Netzwerkes. Denn Ihr neues Netzwerk bringt Thnen
nur dann Vorteile, wenn Sie aktivsind und es bleiben. Ana-
lysieren Sie regelméfiig Ihre eigenen Kontakte und iiber-
legen Sie, wer fiir wen interessant ist. Stellen Sie dann den
Kontakt zwischen diesen Personen her. Im Rahmen Ihrer
Netzwerkaktivititen werden Sie weiterhin teilweise fest-
stellen, dass Ihre direkten Kontakte Thnen keinen unmit-
telbaren Mehrwert bieten. Brechen Sie dann den Kontakt
nicht ab. Versuchen Sie vielmehr zu priifen, inwieweit
diese Kontakte IThnen ,Tiiren 6ffnen konnen” zu ande-
ren Personen, welche fiir Thre Ziele von Interesse sind.
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2016 haben Sie gemeinsam mit der Universitdt in Sankt
Gallen eine Studie durchgefiihrt zum Thema ,Netzwerken".
Insgesamt wurden rund 5.000 Geschaftsfiihrer und
Flihrungskrafte von mittelstandischen Unternehmen aus
Deutschland, Osterreich und der Schweiz befragt. Was
sind die wesentlichen Erkenntnisse?

Uberraschend fiir uns war, wie die Netzwerkarbeit in den
Unternehmen integriert ist: In nur 17 Prozent der befragten
Unternehmen erfolgt ein ,Controlling von Netzwerkakti-
vitdten® und nur ein Drittel der Befragten gab an, dass in
ihrem Unternehmen eine Schulung und Sensibilisierung
ihrer Mitarbeiter zum Thema Netzwerken erfolgt. Diese Er-
gebnisse liberraschen insbesondere deshalb, weil rund zwei
Drittel der Befragten dufiern, dass sie netzwerken, um neue
Kunden zu akquirieren. Weiterhin zeigen die Ergebnisse der
Studie, dass der ,personliche Draht“ im Geschéaftsleben un-
verzichtbarist und das ,,Offline-Netzwerken® fiir die Befrag-
ten eine hohere Bedeutung als ,,Online-Netzwerken® hat.

Netzwerken in der Bodensee-Region -

welche Tipps haben Sie hier?

Neben den vielfiltigen Angeboten der IHKs und Wirtschafts-
forderungsgesellschaften bieten sicherlich u.a. die Wirt-
schafts-Talks vom Netzwerk Bodensee und vom Netzwerk Ost-
schweiz eine gute Plattform, um Impulse fiir die tigliche Praxis
zu erhalten und bisherige Kontakte zu vertiefen bzw. neue Be-
ziehungen aufzubauen. An diesen Events nehmen zwischen
60 bis 90 Personen — primér Geschéftsfithrer und Fiihrungs-
krifte von Unternehmen aus den Regionen - teil und stellen
somit eine ideal ,Netzwerk-Plattform“ dar. [

IntorwmibiKeneakd: Wwww.netzwerk-experten.com
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